
משכנתאות לגיל השלישי נראות על פניו כמו עסקה פשוטה: יש נכס, יש הון, הבנק מוכן לתת כסף. בפועל, מורכבות
הרגולציה, מגבלות הגיל, דרישות הביטוח והשלכות המס הופכות כל החלטה קטנה להחלטה עם משמעות ארוכת טווח.
כאן נכנס לתמונה יועץ משכנתאות מומחה לגיל השלישי, שבמקרים רבים שכר הטרחה שלו לא רק שמחזיר את עצמו,

אלא מייצר ערך כלכלי של עשרות ולעיתים מאות אלפי שקלים לאורך חיי ההלוואה.

למה בכלל צריך מומחה ייעודי למשכנתאות לגיל השלישי
עולם המשכנתא לגיל השלישי שונה מהותית ממשכנתא "סטנדרטית" לזוג צעיר. נקודת המוצא איננה מקסום אחוז
המימון לשנים רבות, אלא ניהול נכון של תזרים, סיכוני בריאות ותכנון ירושה. בנוסף, הבנקים עובדים לפי תקנות בנק

ישראל למשכנתאות מבוגרים, המגבילות את משך ההלוואה, סוגי הביטוחים והיחס בין גובה ההחזר החודשי לבין
ההכנסה הפנסיונית.

פנסיונר שמגיע ישירות לבנק עלול לקבל הצעה שנראית נוחה בטווח הקצר אך מייצרת עומס תזרימי מיותר, או להפך -
הצעה שמרנית מדי שמקטינה מאוד את סכום ההלוואה ו"תקועה" הון בתוך הנכס. יועץ משכנתאות מומחה לגיל

השלישי נדרש להבין לעומק גם מוצרים בנקאיים כמו משכנתא הפוכה, הלוואת גישור לגיל השלישי, וגם היבטי מס,
ביטוח וירושה.

פרופיל הלקוח המבוגר והצרכים הייחודיים שלו

לקוח בגיל 65+ לרוב אינו מחפש "מינוף אגרסיבי", אלא תמהיל שמאזן בין שחרור הון מהנכס לבין שמירה על ודאות
ושליטה. במרכז עומדים נושאים כמו רמת ההחזר החודשי, רצון לסייע לילדים ברכישת דירה, שמירה על איכות חיים

בפרישה ותכנון עתידי של העברת הדירה כיורשה.

כאן נכנסים לתמונה פרמטרים מקצועיים כגון אחוז מימון לגיל מבוגר, יחס החזר מהכנסה לפנסיה, אפשרות להחזר
חודשי מותאם לפנסיונרים עם תקופות גרייס, ותכנון לוח הסילוקין כך שיישאר מרחב תמרון לשינויים עתידיים.

אילו סוגי משכנתאות רלוונטיים לגיל השלישי
בגיל השלישי סל המוצרים רחב משמעותית: משכנתא לפנסיונרים "רגילה", משכנתא הפוכה, הלוואות כנגד שעבוד

דירה קיימת, מסלולי גישור ייעודיים ומחזורי משכנתא ותיקים. יועץ מנוסה יודע מתי לבחור מוצר אחד, מתי לשלב ביניהם
ומתי עדיף לא לגעת בכלל במשכנתא ולהסתייע במקורות מימון אחרים.

משכנתא רגילה לפנסיונרים

משכנתא לפנסיונרים נראית דומה מאוד למשכנתא סטנדרטית, אך הבנק בוחן יותר בקפדנות את הכנסה מפנסיה
וקצבאות זקנה, את תוחלת ההלוואה ואת יכולת ההחזר העתידית. חלק מהבנקים מגבילים את גיל סוף ההלוואה ל-80,

אחרים מתירים גיל מאוחר יותר, אך דורשים ביטוחים ובטחונות מחמירים יותר.

בשיחה עם בנק מזרחי טפחות משכנתא לגיל השלישי או עם בנק הפועלים משכנתאות לגיל מבוגר תתקבל לעיתים
תמונה שונה לחלוטין לגבי אחוז המימון המקסימלי ותקופת ההלוואה. יועץ עצמאי מכיר את מדיניות כל בנק ויודע

להתאים את הבקשה לבנק שבו סיכויי האישור, התנאים והריביות יהיו אופטימליים.

משכנתא הפוכה כשחרור הון מהנכס

משכנתא הפוכה הפכה בשנים האחרונות לאחד הכלים המרכזיים של שחרור הון מהנכס בגיל השלישי. בעל הנכס יכול
לקבל סכום חד פעמי, קצבה חודשית או שילוב ביניהם, ללא החזר חודשי שוטף. ההחזר מתבצע בעת פטירה או מכירת



הנכס, בדרך כלל מתוך כספי המכירה.

על פניו זה נשמע כמו מוצר "מושלם" לפנסיונר, אך יועץ מקצועי יודע לבדוק אם נשים לב לשחיקת הירושה, לריביות
הגבוהות יחסית, לדרישות הביטוח ולמצב השוק. לעיתים שילוב בין משכנתא רגילה מתונה לבין מסלול גישור או הלוואה

קצרת טווח יהיה נכון יותר מהיצמדות אוטומטית למוצר הפוך רק כי הוא "למבוגרים".

הלוואת גישור לגיל השלישי – כלי טקטי זמני

הלוואת גישור לגיל השלישי מתאימה במיוחד למצבים בהם נמכרת דירה קיימת, נרכשת דירה קטנה יותר, ויש פער של
חודשים בין המועדים. פנסיונרים רבים נבהלים מהמורכבות, לוקחים הלוואות יקרות מהבנק או מחברות כרטיסי אשראי

ומשלמים ריביות מיותרות.

יועץ משכנתאות מנוסה בונה תזמון עדין: חיבור בין מועדי המכירה והקנייה, מימון ביניים, ושילוב מסלול גישור כחלק
מתמהיל המשכנתא הכולל. כך ניתן להימנע מלחץ מיותר, לחסוך ריבית גבוהה ולנהל את המעבר בצורה שקטה ומאוזנת.

תמחור הייעוץ מול החיסכון בפועל – איפה שכר הטרחה מחזיר את עצמו
כדי להבין מתי שכר טרחה של יועץ משכנתאות מומחה לגיל השלישי מחזיר את עצמו, צריך להסתכל לא רק על גובה

הריבית, אלא על כל מרכיבי העסקה: ריביות, מסלולים, תקופות, ביטוחים, עמלות ושיקולי מס. בכל אחד מהמרכיבים
האלה ניתן לייצר חיסכון אפקטיבי או למנוע עלויות עודפות.

מסלולי ריבית לקשישים והתאמת תמהיל

לב ליבו של התיק הוא תמהיל הריביות. סדר הבחירות בין ריבית פריים למשכנתא, ריבית קבועה לא צמודה וריבית
משתנה צמודה למדד קובע את רמת הסיכון, הגמישות והעלות ארוכת הטווח. לקוח מבוגר בדרך כלל אינו מעוניין

בחשיפה גבוהה למדד ובתנודתיות קיצונית, אך גם לא רוצה לשלם פרמיית ביטחון מופרזת על קבועה לא צמודה יקרה
מדי.

יועץ מנוסה בוחן את רמת ההכנסה הפנסיונית, תוחלת החיים, תוכניות השקעה נלוות, רמת הסיכון האישית, ומייצר לוח
סילוקין מותאם עם תמהיל מאוזן. שינוי של כמה עשיריות אחוז בריבית במסלול נכון, על סכום משמעותי ולתקופה

ממושכת, יכול בקלות לגלם חיסכון של עשרות אלפי שקלים - הרבה מעבר לשכר הטרחה.

תקופת גרייס והחזר חודשי מותאם לפנסיונרים

אחד האתגרים הגדולים בגיל השלישי הוא התאמת ההחזר החודשי לתזרים הפנסיוני. חלק מהלקוחות נהנים מהכנסה
גבוהה בשנים הראשונות לפרישה, ולאחר מכן צופים ירידה בהכנסה )סיום קצבה זמנית, שינוי ברכיבי הפנסיה, הוצאות

בריאות עולות(. במקרים כאלה ניתן לשלב תקופת גרייס במשכנתא מלאה או חלקית, או לבנות החזר עולה או יורד
לאורך השנים.

החזר חודשי מותאם לפנסיונרים הוא לא סיסמה שיווקית, אלא תכנון מדויק שמאזן בין שמירה על איכות החיים, מימון
מספק לצרכים השוטפים, והפחתת סיכון לחדלות פירעון. תכנון כזה, המגובה בסימולציות, לוקח בחשבון גם אינפלציה,

עליית ריבית והוצאות בריאות עתידיות.

עמלת פירעון מוקדם, מחזור ומשמעות השפעתם בגיל השלישי

לקוח בגיל השלישי מחזיק לא פעם משכנתא ותיקה בריביות גבוהות. מחזור משכנתא בגיל השלישי יכול להיות מהלך
רווחי מאוד, אך דורש בדיקה עדינה של עמלת פירעון מוקדם ושל מצב השוק. לעיתים כדאי לוותר על מחזור מלא ולבצע

מחזור חלקי במסלולים מסוימים בלבד, או לקצר את התקופה בלי לגעת בשאר.

יועץ מקצועי יודע לקרוא נכון את לוח הסילוקין הקיים, לחשב את החיסכון הפוטנציאלי נטו לאחר עמלות, ולבדוק איך
המהלך משתלב עם הצרכים הכלכליים, תוכניות הירושה ושיקולי המס. זהו תחום שבו הטעות יכולה לעלות ביוקר, בעוד

תכנון נכון יכול לייצר רווח כלכלי מובהק.



היבטי ביטוח, בריאות וירושה שמשפיעים על הכדאיות
במשכנתא "קלאסית" הביטוחים נתפסים לרוב כחובה טכנית. בגיל השלישי הנושא הביטוחי הופך למרכיב מרכזי בשיקולי

הכדאיות, ולעיתים הוא זה שמכריע בין מסלול רגיל למשכנתא הפוכה או להלוואה אחרת.

ביטוח חיים למשכנתא בגיל מבוגר

ביטוח חיים למשכנתא בגיל מבוגר עלול להיות יקר מאוד, ולעיתים בלתי ניתן לרכישה עקב מצב בריאותי. אז מתעוררות
שאלות רגישות: האם לצרף את אחד הילדים כלווה נוסף, האם להסתפק בביטוח בעלות גבוהה מאוד, או האם לבחור

מוצר מימון שלא דורש ביטוח חיים כלל, כמו חלק מהגרסאות של משכנתא הפוכה.

יועץ משכנתאות מנוסה מכיר את מדיניות החיתום של חברות הביטוח, מבין איך לבנות תמהיל כך שהבנק יסכים להקלות
מסוימות, ויודע לתמחר את עלות הביטוח בתוך עלות המשכנתא הכוללת. לעיתים החיסכון בביטוח מצדיק שינוי מהותי

במבנה ההלוואה, אף יותר משינוי של כמה עשיריות אחוז בריבית.

ביטוח נכס למשכנתא ומשמעותו בגיל השלישי

ביטוח נכס למשכנתא נדרש בכל מקרה של שעבוד דירה, אך בגיל השלישי נכנס גם שיקול של מצב הנכס, השקעות
בשיפוץ והאם יש צורך להרחיב כיסויים. שילוב נכון בין שיפוץ חלקי במימון המשכנתא לבין ביטוח נכס מותאם יכול להגדיל

את ערך הדירה, לשפר את הערכת השמאי ולהיטיב את תנאי המימון.

ירושה והסדרת זכויות בדירה משועבדת

כאשר לוקחים הלוואה על דירה קיימת בגיל השלישי, חייבים לחשוב צעד אחד קדימה על ירושה והסדרת זכויות בדירה
משועבדת. אם תיבחר משכנתא הפוכה גבוהה מדי, הילדים עלולים למצוא את עצמם מול בנק שדורש מימוש מהיר של

הנכס. אם תיבחר הלוואה רגילה עם החזרים כבדים, איכות החיים של ההורה תיפגע שלא לצורך.

יועץ משכנתאות שמכיר לעומק את דיני הירושה, וכיצד בנקים מתנהלים לאחר פטירת הלווה, יודע לתכנן את רמת
המינוף, את סוג השעבוד ואת מבנה ההלוואה כך שניתן יהיה בעתיד להסדיר את הזכויות בצורה מסודרת, בלי לחץ מיותר

על היורשים.

תהליך עבודה מקצועי – כך נראה ייעוץ איכותי לגיל השלישי
כדי ששכר הטרחה של היועץ אכן יחזיר את עצמו, התהליך חייב להיות מובנה, מבוסס נתונים, ומתועד. ייעוץ "על הדרך"
בלי ניתוח עומק יפיק בדרך כלל תוצאה דומה לזו שהבנק מציע ללקוח לבד, ולעיתים אף גרועה ממנה. ייעוץ איכותי לגיל

השלישי נראה אחרת.

איסוף נתונים, מסמכים נדרשים ומשמעותם

השלב הראשון הוא איסוף מסמכים נדרשים למשכנתא פנסיונרים: דוחות פנסיה, קצבאות ביטוח לאומי, אישורי הכנסה
נוספים, דפי חשבון, נסח טאבו, חוזי רכישה או מכירה, ודוחות ביטוח קיימים. במקביל נבחנים תיקים קיימים של הלוואות,

כרטיסי אשראי, ותשלומי פריסת חובות אחרים.

שלב זה מאפשר ליועץ להעריך בצורה מקצועית את יחס החזר מהכנסה לפנסיה, את רמת העומס הקיימת על משק
הבית, ואת פוטנציאל המינוף מבלי להכניס את הלקוח ללחץ תזרימי מיותר. כבר בשלב זה ניתן לעתים לזהות טעויות

קיימות ולתכנן מחזור משכנתא בגיל השלישי שיקטין את ההחזרים.

הערכת שמאי מקרקעין לנכס ותפקידו בתכנון

הערכת שמאי מקרקעין לנכס היא אבן יסוד בתכנון מימון לגיל השלישי. גובה ההערכה קובע את רמת הון עצמי וניצול
נכס שניתן לבצע, את אחוז יועץ פיננסי מומלץ המימון ואת מרחב התמרון מול הבנק. יועץ מנוסה יודע להכין את הנכס
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לביקור השמאי, להציג מסמכים רלוונטיים, ולעיתים אף להמליץ על שיפוץ נקודתי שיכול להעלות את הערכת הנכס באופן
משמעותי ביחס לעלות.

בנוסף, היועץ מתכלל את הקשר בין השמאי, הבנק והלקוח, ודואג שהמסמכים הטכניים )תשריטים, היתרי בנייה, נסחי
טאבו ועוד( יהיו מסודרים, כדי למנוע עיכובים והפתעות בשלב האישור הסופי.

שימוש במחשבון משכנתא לגיל השלישי – רק כנקודת פתיחה

רבים עושים שימוש במחשבון משכנתא לגיל השלישי באתרי הבנקים או באתרי מידע. מחשבון כזה מאפשר לקבל
תחושת סדר גודל לגבי החזר חודשי ואחוז מימון, אבל הוא כמעט אף פעם לא משקף את התמונה המלאה של עלות

המשכנתא בפועל. הוא גם לא לוקח בחשבון מסלולים מורכבים, תקופות גרייס, או שילוב בין הלוואות שונות על אותו נכס.

יועץ מקצועי משתמש במחשבון רק כנקודת מוצא, ולא כתחליף לתכנון. הוא בונה תרחישים שונים, בודק את השפעת
שינוי הריבית, מדמה עליות מדד ושינויים בהכנסה הפנסיונית, ורק אז מגבש המלצה. החיסכון המשמעותי ללקוח מגיע

מתכנון תרחישים, לא מהסתכלות על סך ההחזר הראשוני בלבד.

בדיקת זכאות לאחר פרישה והתמודדות עם מגבלות הגיל
בדיקת זכאות משכנתא לאחר פרישה היא שלב קריטי שבו הבנקים בוחנים מחדש את הלווה. גם מי שעד לא מזמן קיבל

בקלות כל הלוואה שיבקש, עלול להיתקל כעת במגבלות מחמירות. בנק ישראל קבע כללים לשקלול הכנסה פנסיונית,
קצבאות והכנסות נוספות, והבנקים מיישמים אותם באופנים שונים.

יועץ מומחה מכיר את ההבדלים בין הבנקים, ויודע באילו מקרים דווקא בנק אחד ייתן אחוז מימון לגיל מבוגר גבוה יותר,
ובאילו מקרים בנק אחר יסכים להתייחס להכנסות נוספות )שכירויות, קצבאות חוץ-ביטוחיות, תמיכה מהילדים( באופן

מיטיב. לכן, ערך הייעוץ אינו רק בתכנון ההלוואה, אלא כבר בשלב בחירת הבנק הנכון להגשת הבקשה.

שעבוד דירה קיימת, הון עצמי וניצול נכס

בגיל השלישי, עיקר המיקוד הוא בשעבוד דירה קיימת לצורך שחרור הון, מימון סיוע לילדים, או הגדלת רמת החיים.
האתגר הוא למצוא את האיזון הנכון בין מקסום הון עצמי וניצול נכס לבין שמירה על כרית ביטחון וביטחון פסיכולוגי של

ההורה.

יועץ מנוסה יבדוק גם חלופות כגון מכירת חלק מהנכס, רישום זכויות מסוימות לטובת הילדים, או חלוקה מחדש של
בעלויות, כך שהמינוף יתבצע בצורה חכמה ולא כפיתרון יחיד. מהלך כזה דורש הבנה עמוקה גם במשפט, גם במס והן

בפסיכולוגיה משפחתית, ולא רק בריביות.

היכן בפועל נוצר הערך הכלכלי ליועץ וללקוח בגיל השלישי
כשבוחנים מקרה אמיתי של לקוח בגיל 70+, ניתן לזהות מספר "מוקדי ערך" שבהם יועץ המשכנתאות משפיע בצורה
ישירה על הכיס של הלקוח, הרבה מעבר לשכר הטרחה ששולם לו. חלקם גלויים ומיידיים, אחרים מתגלים רק לאחר

כמה שנים.

שיפור ריביות במסלולים העיקריים )פריים, קבועה, משתנה( על סכום משמעותי ולתקופה ארוכה.

קיצור או הארכת תקופת ההלוואה כך שתתאים לתזרים הפנסיוני ותקטין את סך הריבית לאורך חיי ההלוואה.

תכנון נכון של תקופת גרייס במשכנתא כדי לעבור תקופות מעבר )שיפוץ, מעבר דירה, ירידה בהכנסות( בלי
לייצר לחץ פיננסי.

הפחתת עלות ביטוח חיים למשכנתא בגיל מבוגר וביטוח נכס למשכנתא באמצעות תכנון תמהיל מותאם.

בחינת כדאיות של מחזור משכנתא בגיל השלישי בשילוב עם ניהול חכם של עמלת פירעון מוקדם.



מניעת בחירה במוצר לא מתאים )למשל משכנתא הפוכה גבוהה מדי( שעלול לפגוע מהותית בירושה ובביטחון
המשפחתי.

כאשר מצרפים את כל הגורמים האלה יחד, נהיה ברור מדוע במקרים רבים החיסכון המצטבר של לקוח בגיל השלישי
גדול פי כמה משכר הטרחה ששילם על ייעוץ מקצועי.

איך לבחור יועץ משכנתאות מומחה לגיל השלישי
לא כל יועץ משכנתאות שמתאים לזוג צעיר מתאים גם לגיל השלישי. חיפוש בגוגל אחר "יועץ משכנתאות מומחה לגיל

השלישי" יניב רשימה ארוכה, אך חשוב לדעת לסנן ולהבין מי באמת מחזיק בידע הרלוונטי והמוכח.

ניסיון אמיתי במשכנתא לגיל השלישי ומול בנקים מרכזיים

יש חשיבות מכרעת לניסיון בעבודה מול גופי מימון גדולים, כגון בנק מזרחי טפחות משכנתא לגיל השלישי ובנק
הפועלים משכנתאות לגיל מבוגר. לכל בנק נהלים משלו, טפסים ייחודיים ורמת גמישות שונה. יועץ שמכיר את האנשים,

את היחידות המקצועיות ואת המסלולים הייעודיים למבוגרים יודע להגיש את התיק "מבושל" כך שהסיכוי לאישור מהיר
בתנאים טובים יהיה גבוה יותר.

הבנה רגולטורית ויכולת תכנון לוח סילוקין מותאם

מעבר להיכרות עם הבנקים, היועץ חייב לשלוט בתקנות בנק ישראל למשכנתאות מבוגרים, ולהיות מסוגל לבנות לוח
סילוקין מותאם שייקח בחשבון את כל הפרמטרים: אחוז מימון, הכנסות פנסיוניות, גיל הלווה, שווי הנכס ותוכניות

עתידיות. תכנון מקצועי של לוח הסילוקין משפיע על חוויית הלקוח לאורך שנים, לא רק על האישור הראשוני של
המשכנתא.

שקיפות מלאה בשכר טרחה ובהצגת החיסכון הצפוי

כדי שהלקוח יוכל להחליט בצורה מושכלת אם שכר הטרחה "שווה את זה", היועץ צריך להציג בצורה שקופה את מודל
התגמול שלו ואת תחזית החיסכון הצפוי. יועץ מקצועי לא מסתפק באמירה כללית על "חיסכון גדול", אלא מציג

סימולציות, השוואת עלויות בין תרחישים, והערכה שמרנית של הערך הכלכלי הצפוי ללקוח לאורך חיי ההלוואה.

מתי נכון במיוחד לגיל השלישי לפנות ליועץ, ולא להסתפק בהצעת הבנק
ישנם מצבים שבהם הפנייה ליועץ היא כמעט חובה מקצועית, שכן הסיכון לטעות גדול במיוחד, והשלכות הטעות כמעט

בלתי הפיכות. במצבים אלו ההסתמכות רק על נציג הסניף, מוכשר ככל שיהיה, מוגבלת מטבעה.

כאשר יש רצון לשלב בין משכנתא לגיל השלישי רגילה לבין משכנתא הפוכה או הלוואת גישור לגיל
השלישי.

כאשר יש several יורשים פוטנציאליים והשאלה של ירושה והסדרת זכויות בדירה משועבדת מורכבת.

כאשר קיימת משכנתא ותיקה משמעותית, ונבחנת אפשרות של מחזור משכנתא בגיל השלישי לשיפור
תנאים.

כאשר מצב הבריאות או הגיל מקשים על קבלת ביטוח חיים למשכנתא בגיל מבוגר, ויש צורך במציאת
פתרונות יצירתיים.

כאשר רוצים להשתמש בנכס הקיים למימון רכישת דירה לילדים, ללא יצירת סכסוכים עתידיים סביב הירושה.

בכל אחד מהתרחישים הללו, טעות תכנונית עלולה להוביל למתח משפחתי, לעומס חוב מיותר או לפגיעה באיכות החיים
בגיל שבו היציבות חשובה יותר מכל. כאן בא לידי ביטוי היתרון המובהק של ליווי מקצועי, שמאפשר ללקוח לקבל החלטות

מתוך ידע וביטחון, ולא מתוך לחץ ובלבול.



משכנתאות והלוואות על נכסים בגיל השלישי אינן רק מהלך פיננסי, אלא חלק מתכנון החיים והירושה. כשבוחנים את
התמונה הרחבה, משלב בדיקת זכאות משכנתא לאחר פרישה, דרך בחירת המסלולים והריביות ועד השפעת ביטוח

נכס למשכנתא והסדרת הזכויות בנכס, מתברר שליווי של יועץ משכנתאות מומחה לגיל השלישי הוא לא עוד הוצאה,
אלא השקעה מנוהלת, שמטרתה לשמור על ההון המשפחתי, להגן על איכות החיים ולהותיר לדור הבא בסיס יציב ככל

האפשר.

גיל פיננסים מאסטר להצלחות בע"מ

גיל פיננסים מאסטר להצלחות בע"מ היא חברת ייעוץ וליווי פיננסי מובילה, המספקת מעטפת מקצועית של פתרונות
מימון, אשראי והבראה כלכלית. המשרד חורט על דגלו מקצועיות, יצירתיות וליווי אישי, במטרה להוביל את קהל

לקוחותיו לעצמאות ויציבות כלכלית.

תחומי ההתמחות והשירותים שלנו:

יעוץ משכנתאות: ליווי צמוד, מכרז ריביות בין בנקים והתאמת תמהיל המשכנתא האופטימלי והחסכוני ביותר.

משכנתא לגיל השלישי )משכנתא הפוכה(: פתרונות פיננסיים לבני 55 ומעלה המאפשרים נזילות כספית
ושמירה על רמת החיים.

איחוד הלוואות: פתרון חכם להקטנת ההחזר החודשי, יצירת סדר בתזרים המזומנים והקלה בעומס הכלכלי.

מומחה אשראי ומימון: גיוס אשראי בתנאים מועדפים והתאמת פתרונות מימון יצירתיים לעסקים ולפרטיים.

מסורבי בנקים וחילוטים: ליווי מורכב ומתן פתרונות חוץ-בנקאיים ואחרים ללקוחות שנתקלו בסירוב מטעם
המערכת הבנקאית.

יעוץ פיננסי טרום רכישה: תכנון תקציבי מדויק וניתוח כדאיות לפני קבלת החלטות נדל"ן משמעותיות.

השקעות נדל"ן: איתור, ייעוץ וליווי עסקאות נדל"ן מניבות להגדלת ההון העצמי.

אימון להצלחה פיננסית: הקניית כלים פרקטיים וליווי אישי להשגת יעדים כלכליים וצמיחה.

הרצאות פיננסיות: הדרכות והעשרת ידע פיננסי לארגונים, קבוצות ופרטיים.

פרטי התקשרות:

כתובת המשרד: הנפת הדגל 5, בניין "צבי צרפתי" החדש, קומה 2, נס ציונה.

טלפון משרד: 08-6100720

גיל )מנכ"ל ובעלים(: 052-344112

ענת )מנהלת המשרד(: 054-5020452

Gil@gilfinance.co.il :דוא"ל

/https://gilfinance.co :אתר אינטרנט

חיבור לרשתות החברתיות שלנו:
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